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O sservatorio

1. LA CONGIUNTURA ITALIANA

1.1 1l quadro internazionale

La recente evoluzione degli indicatori relativi
all’andamento del ciclo dell’economia interna-
zionale sembrerebbe, secondo alcuni osserva-
tori, indicare la presenza di segnali di ripresa
economica, seppure si riconosce che gli stessi
siano piuttosto deboli e molto discordanti tra le
diverse aree. In particolare, specie con riferi-
mento alle aspettative delle famiglie e delle im-
prese, potrebbero agire in senso positivo la fine
del conflitto in Iraq e I’esaurirsi dell’ondata
emotiva connessa con I’epidemia della Sars.
Negli ultimi mesi si sono susseguiti nuovi an-
nunci di imminente ripresa economica. In real-
ta, se vi ¢ ripresa, questa sembrerebbe allo stato
attuale interessare principalmente alcuni paesi
quali gli Stati Uniti e la Cina oltre che, in misu-
ra decisamente piu modesta, il Giappone!. Al
contrario, nei paesi europei non si & registrata
alcuna ripresa economica, a eccezione del Re-
gno Unito. In particolare tutte le principali eco-
nomie dell’area euro nel secondo trimestre del-
I’anno in corso hanno registrato, in base ai dati
di Contabilita nazionale, una flessione del Pil
seppur limitata a qualche decimo di punto. In
media nell’area euro nel secondo trimestre del
2003 si ¢ registrata infatti una contrazione del
Pil dello 0,1%; analoga contrazione si & regi-
strata in Germania e in Italia2?, mentre lieve-
mente superiore e pari allo 0,3% ¢ quella della
Francia.

Una prima lettura dei dati ha spinto alcuni eco-
nomisti a sostenere che I’economia statunitense
sia tornata a essere la locomotiva dell’economia
mondiale e che, al contrario, quella dei paesi
dell’area euro non riesca a trovare sufficienti
stimoli di natura endogena. Tuttavia un’analisi
pil attenta mostra come la crescita degli ultimi
mesi che si & registrata negli Stati Uniti sia so-
stanzialmente legata sia al forte aumento delle
spese militari che alla domanda di beni durevo-
li, che e stata stimolata attraverso consistenti in-
centivi. Naturalmente occorre comprendere
quanto la ripresa degli Stati Uniti ¢ legata alle
spese militari e ai sussidi ai consumi e quanto
tali fattori potranno perdurare nel tempo.
Sull’evoluzione dell’economia americana pesa
anche la circostanza che gli Usa stanno cercan-
do di finanziare la propria crescita tenendo arti-
ficialmente basso il cambio del dollaro. Cio al
fine di permettere di recuperare competitivita
internazionale e, grazie ai bassi tassi di interes-
se, di trovare forme di finanziamento del deficit
di bilancio a buon mercato.

Tale policy perd determina conseguenze parti-
colarmente gravi per I’economia europea, che
vede ancor pill compromesse le proprie oppor-
tunita di crescita, e potrebbe al contempo raf-
freddare la debole ripresa giapponese. L’Euro-
pa non sembra in grado di avviare un processo
di crescita endogeno, schiacciata com’e dai
vincoli di bilancio e dalla perdita continua di

111 Giappone continua nel suo processo di ripresa economica registrando per il sesto trimestre consecutivo una crescita del Pil che ¢

pari nel secondo trimestre del 2003 all’1,0%.

2 Per quanto riguarda 1’economia italiana si osserva come nel nostro paese si sia registrata una flessione, seppure lieve, nel tasso di cre-
scita del Pil per il secondo trimestre consecutivo; circostanza che tecnicamente viene definita come recessione.
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competitivita, che sembra legata innanzitutto
alla scarsa capacita di innovare.

Per quanto riguarda la dinamica del Pil nei
principali paesi industrializzati gli ultimi dati
del Fondo monetario internazionale (Fmi) re-
centemente diffusi3, riportati nella tabella 1,
mostrano che nel 2003 solo gli Stati Uniti e il
Giappone realizzeranno tassi di crescita (rispet-
tivamente pari a 2,6% e 2,0%) superiori a quel-
li dell’anno precedente mentre per i paesi euro-
pei la ripresa economica ¢ prevista a partire dal
2004 (figura 1).

Per I’insieme dell’area euro I’Fmi stima per il
2003 un modesto 0,5% a fronte dello 0,9% rea-
lizzato nel 2002 e dell’1,5% nel 2001. Tutti i
principali paesi europei, a eccezione dell’Italia,
hanno infatti registrato una contrazione nel rit-
mo di crescita negli ultimi due anni, particolar-
mente evidente in Francia che passa dall’1,2%
del 2002 allo 0,5% del 2003. Per I’'Italia I’ Fmi
prevede un tasso di crescita del Pil nel 2003 pari
allo 0,4% che rimane stazionario rispetto all’an-
no precedente. Il dato previsto per I'Italia, certa-
mente non entusiasmante, risulta comunque su-
periore a quello della Germania, per la quale I’'F-

mi prevede che non si verifichi alcuna crescita.
Per quanto riguarda le stime relative al prossimo
anno i dati della tabella 1 mostrano che I’Fmi ri-
tiene che nel 2004 i principali paesi industrializ-
zati, a eccezione del Giappone, registreranno
tassi di crescita decisamente pill sostenuti ri-
spetto a quelli attuali. In particolare, nel 2004,
gli Stati Uniti dovrebbero registrare una crescita
del 3,9%, decisamente superiore a quella previ-
sta per il 2003 (pari al 2,6%), 1’area euro
dell’1,9% contro lo 0,5% precedente, mentre
I’'Italia dell’1,7%, valore ancora contenuto, ma
sensibilmente migliore rispetto allo 0,4% del
2003. Infine anche in Francia e in Germania si
assistera a una vera e propria svolta del ciclo
economico passando rispettivamente dallo
0,5% del 2003 al 2,0% del 2004 e dall’assenza
di crescita nel 2003 a un tasso di crescita del Pil
pari all’1,5% nell’anno successivo.

Passando all’analisi della dinamica dei prezzi al
consumo si osserva che a fronte di una fase di
rallentamento congiunturale dell’economia, che
ha avuto inizio sin dal 2001, sono sostanzial-
mente modeste le flessioni dei prezzi che I’Fmi
prevede si registreranno nel 2003. In particolare

FIGURA 1 - LA DINAMICA DEL PIL NEL PERIODO 1998-2004 (Numeri indice - anno base 1997 = 100)
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Fonte: elaborazioni su dati Fmi («World Economic Outlook», settembre 2003)

3 Cfr. Fondo monetario internazionale, «World Economic Outlook», settembre 2003.
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solamente in Germania e nella media dell’area
euro si prevede una lieve contrazione dei prezzi i
cui tassi crescono nel 2003 rispettivamente
dell’1,0% e del 2,0% contro1'1,3% e 11 2,3% del
2002 (tabella 2); negli altri paesi, a eccezione
della Francia in cui il tasso di inflazione rimane
invariato rispetto al 2002, si registra al contrario
un incremento del livello dei prezzi.

In Italia il tasso di inflazione previsto per il
2003, misurato in termini di indice dei prezzi al
consumo armonizzato*, sara pari al 2,8%, quin-
di ben 8 decimi di punto superiore rispetto alla
media dell’area euro. Tale dato, cosi come quel-
lo provvisorio relativo al mese di settembre del
2003, segnala che il gap inflazionistico tra I’ Ita-
lia e gli altri paesi europei sta divenendo duratu-
ro; non si tratta pitt quindi di un gap di natura
transitoria destinato a scomparire, ma piuttosto
sta divenendo di natura strutturale connesso for-
temente alla possibilita, per i settori non esposti
alla concorrenza internazionale, di trasferire sui
prezzi gli aumenti dei costi senza subire perdite
di quote di mercato. A tale riguardo vale osser-
vare quanto sostenuto dall’ Autorita garante del-
la concorrenza e del mercato che, nell’ultima
«Relazione annuale», ha mostrato come i setto-
ri industriali che hanno maggiormente perso
quote di mercato nel commercio internazionale
sono proprio quei settori che fanno un maggior
ricorso (quali input produttivi) a beni e servizi
maggiormente al riparo dalla concorrenza.

Le imprese italiane reagiscono a questa perdita di
competitivita, che si aggiunge a quella derivante
dalla scarsa capacita di innovazione comune alle
altre economie europee, intervenendo sull’unica
variabile che sembrano in grado di influenzare: il
lavoro, in particolare il costo del lavoro. I dati
dell’Fmi, che verranno di seguito illustrati mo-
strano che I’Italia ¢ I’unico paese industrializzato
nel quale le retribuzioni reali del settore manifat-
turiero calano significativamente nel tempo.

Secondo i dati provvisori, recentemente resi
noti dall’Eurostat nel mese di agosto dell’anno
in corso, il tasso di inflazione era pari nell’area
euro al 2,1%. I fattori che hanno maggiormente
contribuito a tenere alto il tasso di inflazione
sono principalmente riconducibili al tasso di
crescita dell’alcool e dei tabacchi (5,3%), del-
I’istruzione (3,8%), degli alberghi e ristoranti
(3,1%), dei prodotti energetici (2,7%), degli
alimenti (2,6%) e della casa (2,5%). La core in-
flation, ovvero il tasso di inflazione depurato
dalle componenti energetiche e dei prezzi dei
prodotti alimentari non trasformati, rimane ele-
vata e pari all’1,9%.

Per quanto riguarda I’evoluzione dell’occupa-
zione nei principali paesi industrializzati si os-
serva che ’Fmi a fronte di un tasso di crescita
nullo per I’area euro per il 2003 prevede per I'I-
talia un incremento positivo dell’occupazione,
pari allo 0,4%, anche se decisamente inferiore a
quello che si ¢ registrato nell’anno precedente,
pari all’ 1,5% (tabella 3). Il tasso di crescita del-
I’occupazione previsto per I’[talia assume un
valore lievemente inferiore a quello del Regno
Unito (0,6%) e decisamente inferiore a quello
previsto per gli Stati Uniti (1,5%). Si osserva
che la crescita per gli Stati Uniti appare superio-
re rispetto a quella indicata da altre fonti che sot-
tolineano come 1’ attuale fase espansiva si stia
caratterizzando per la scarsa capacita di creare
occupazione, proprio perché gonfiata da fattori
straordinari, come precedentemente indicato.
Interessante appare il confronto non solo della
dinamica occupazionale, ma anche quello rela-
tivo al livello raggiunto dal tasso di occupazio-
ne sia complessivo che femminile tra i diversi
paesi industrializzati. Dalla tabella 4, secondo i
dati di fonte Eurostat>, si evince come 1’Italia
nel 2002 continua a essere caratterizzata da un
forte gap occupazionale, espresso in termini di
tasso di occupazione, rispetto agli altri princi-

4 Per una definizione dei diversi indici dei prezzi al consumo si veda il Glossario.

5 Si tratta in particolare della Labour force survey.
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pali paesi europei; tale gap diviene particolar-
mente evidente con riferimento alla componen-
te femminile. Infatti per quanto concerne I’inte-
ra popolazione il tasso di occupazione nel 2002
risulta pari in Italia al 55,4% contro la media
dell’area euro del 62,3% e un valore pari addi-
rittura al 71,5% nel Regno Unito; tali valori di-
vengono rispettivamente pari al 41,9%, al
52,9% e al 65,3% se si prende in esame la sola
componente femminile della popolazione. Per
quanto riguarda quest’ultima i dati della tabella
5 mostrano come il basso livello dell’occupa-
zione femminile che si registra in Italia ¢ forte-
mente connesso anche alla ridotta incidenza del
part time tra le donne: su 100 donne che lavora-
no, solo il 16,7% ha un’occupazione part time,
mentre nei paesi dell’area euro tale quota sale
al 31,0% e nel Regno Unito al 44,0%.

I dati di fonte Eurostat relativi alla Labour for-
ce survey forniscono anche informazioni inte-
ressanti con riferimento ad alcune caratteristi-
che dell’occupazione. Da tali dati emerge che
anche nel 2002 I’[talia continua a essere il
paese nel quale si registra la minore incidenza
dell’occupazione dipendente su quella totale:
il 72,6% contro I’88-89% di Francia, Germa-
nia e Regno Unito e 1’83,2% dell’area euro
(tabella 5).

Passando ad analizzare il lavoro a tempo deter-
minato, emerge che tale forma di occupazione
ha in Italia, anche nel 2002, un’incidenza sul-
I’occupazione complessiva (9,9%) inferiore a
quella dell’area euro (14,7%), della Francia
(14,1%) e della Germania (12,0%), ma superiore
a quella del Regno Unito (6,1%). Come si ¢ gia
rilevato in un precedente numero dell'«Osserva-
torio», «il confronto tra il dato relativo all’inci-
denza dell’occupazione a tempo determinato sul
totale e il tasso di occupazione sembra mostrare
I’assenza di una relazione tra tali grandezze: ad
esempio il Regno Unito ¢ il paese con il pil alto
tasso di occupazione e al tempo stesso con la mi-

nore incidenza di lavoro a tempo determinato.
Pertanto, questa forma di lavoro “atipico” non &
di per sé sufficiente a creare occupazione»®.
Infine con riferimento agli orari di lavoro medi
settimanali, si osserva che per i lavoratori full
time anche nel 2002 I’Italia ¢ sostanzialmente
in linea con la media dei paesi dell’area euro,
mentre presenta un orario sensibilmente infe-
riore a quello del Regno Unito. Per quanto ri-
guarda il part time invece 1’Italia ¢ il paese con
I’ orario piut lungo.

La positiva performance dell’occupazione ita-
liana che si registra anche nell’anno in corso,
seppure notevolmente inferiore rispetto al 2002,
non si tradurrebbe, secondo quanto rilevato dal-
I’Fmi, in una contrazione del tasso di disoccu-
pazione, che si prevede rimanga fermo nel 2003
al 9,0% registrato nell’anno precedente. Tutta-
via migliora la posizione relativa dell’Italia ri-
spetto agli altri principali paesi dell’area euro,
per effetto di un peggioramento sensibile di
questi. Infatti il tasso di disoccupazione italiano
risulta nel 2003 leggermente inferiore alla me-
dia dell’area euro, pari al 9,1%, e sensibilmente
inferiore a quelli della Francia e della Germania
pari in entrambi i casi al 9,5%; al contrario la di-
soccupazione italiana continua a essere superio-
re a quella del Regno Unito, del Giappone e de-
gli Stati Uniti (tabella 6 e figura 2).

Passando all’analisi delle retribuzioni orarie
nel settore manifatturiero, dalla tabella 7 si
evince che le previsioni dell’Fmi per il 2003
confermano che I’[talia — a eccezione del Giap-
pone dove si registra una riduzione salariale —
sia il paese nel quale i guadagni nominali nel
settore manifatturiero crescono di meno. In Ita-
lia, infatti, le retribuzioni orarie crescono del
2,1% a fronte di una media del 3,2% dell’area
euro, del 6,1% del Regno Unito e del 5,4% de-
gli Stati Uniti. Secondo I’Fmi la tendenza ita-
liana a una lenta crescita dei guadagni orari
continuera anche nel prossimo anno.

6 Cfr. «Osservatorio sull’industria metalmeccanica», n. 7, ottobre 2002.
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Quando poi si prende in esame la dinamica del-
le retribuzioni orarie nel settore manifatturiero,
dalla tabella 7 si evince che nel periodo 1997-
2003 I'ltalia ¢ il paese che registra la piu bassa
crescita delle retribuzioni orarie dopo il Giap-
pone. Nel periodo in esame infatti i guadagni
orari aumentano del 12,3% in Italia, contro il
19,9% nella media dell’area euro, il 30,1% nel
Regno Unito e il 33,5% negli Stati Uniti. Ci0 si
verifica nonostante il fatto che, come mostra la
tabella 2, I’Italia ¢ il paese che, nello stesso pe-

riodo, registra il pil alto tasso di inflazione, pa-
ri al 15,2% (figura 3).

Nonostante le contenute dinamiche dei salari
nominali e reali, I’Italia nel 2003 registra il piu
alto tasso di crescita del costo del lavoro per
unita di prodotto (clup) nominale nel settore
manifatturiero (1,2%), con 1’unica eccezione
del Regno Unito (1,9%). Tale andamento ¢ le-
gato ovviamente al fatto che in Italia I’occupa-
zione tiene, nonostante un calo sensibile del tas-
so di crescita, e cio deprime 1’evoluzione della

FIGURA 2 - LA DINAMICA DEL TASSO DI

DISOCCUPAZIONE NEL PERIODO 1998-2004
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FIGURA 3 - LA DINAMICA DELLE RETRIBUZIONI ORARIE NEL SETTORE MANIFATTURIERO E DELL’INFLAZIONE
NEI PRINCIPALI PAESI INDUSTRIALIZZATI NEL PERIODO 1997-2003*

40,00
35,00
30,00

25,00
20,00
15,00 —

|
O

Retribuzioni
orarie

Inflazione

10,00 |
5,00 —
0,00 — : :

-5,00

O
Qsz?
J

»

R
R
=4

O
0&
O
Q &

Fonte: elaborazioni su dati Fmi («World Economic Outlook», settembre 2003)

QQ'

ﬂ\‘b
Qs QQO
6\"

8
* 11 dato per il 2003 & stimato




La congiuntura italiana

produtivita’. La crescita del clup nominale in Ita-
lia € notevolmente inferiore a quella del 2002 e di
conseguenza anche il divario rispetto agli altri
paesi industrializzati appare inferiore. Nel 2003
infatti il livello di tale tasso in Italia ¢ sostanzial-
mente in linea rispetto alla media dell’area euro,
pariall’1,1%, e a quella degli Stati Uniti, pari allo
0,9%, mentre ¢ superiore rispetto alla Francia e
alla Germania. In Giappone il clup si riduce nel
2003 del 2,9% (tabella 8).

Infine passando all’analisi della dinamica della
produttivita per dipendente nel settore manifat-
turiero, dalla tabella 9 si evince che nel periodo
1997-2003 I’Italia ¢ il paese che registra la piu
bassa crescita della produttivita pro capite$. Nel
periodo in esame infatti tale indicatore aumenta
del 5,1% in Italia, contro il 17,8% nella media
dell’area euro, il 24,9% in Francia e il 29,5% ne-
gli Stati Uniti. Nel 2003 il tasso di incremento
della produttivita per dipendente ¢ previsto dal
Fmi crescere in Italia ad un tasso dello 0,9%, va-
lore inferiore alla meta della media dell’area eu-
ro, e ancora pil basso di quello che si registra ne-
gli Stati Uniti, in Giappone e nel Regno Unito.

1.2 La crescita in Italia

Per quanto concerne I’evoluzione dell’econo-
mia italiana i1 dati di Contabilita nazionale rela-
tivi al secondo trimestre del 2003, riportati nel-
la tabella 10 e nella figura 2, confermano il ri-
acuirsi della fase congiunturale negativa che ha
avuto inizio nel secondo trimestre del 2001. In-
fatti, nel secondo trimestre dell’anno in corso,
si & registrata una crescita rispetto all’analogo
trimestre del 2002 pari appena allo 0,3%; valo-
re sensibilmente inferiore a quello del primo
trimestre, in cui si € registrata una crescita dello
0,7%, nonché a quelli registrati negli ultimi tri-

mestri del 2002 che, come ricordato nel prece-
dente numero dell’ «Osservatorio», risultavano
fortemente influenzati dalla presenza di nume-
rosi incentivi ai consumi.

Quando poi si analizzano le variazioni rispetto
al trimestre precedente, si registra, nel secondo
trimestre, una contrazione del Pil in termini rea-
li pari allo 0,1%. Dal momento che si ¢ trattato
del secondo trimestre consecutivo, in cui si €
realizzata una contrazione dell’attivita econo-
mica (analoga contrazione si ¢ verificata nel
primo trimestre dell’anno), alcuni commentato-
11 hanno osservato che tecnicamente si tratta di
una fase di vera e propria recessione. Si ricorda
infatti che secondo gli standard internazionali
vi € recessione quando vi € una crescita negati-
va del Pil per due trimestri consecutivi. Tutta-
via, altri osservatori hanno fatto notare che ap-
pare eccessivo parlare di recessione, considera-
ti 1 valori estremamente ridotti della contrazio-
ne del Pil. In ogni caso, indipendentemente dal-
la definizione tecnica adottata, quello che ¢ fuor
di dubbio ¢ che I’attuale fase della congiuntura
italiana non ¢ certamente esaltante. La fase di
difficolta si protrae ormai da oltre due anni e
non si vedono chiari segnali di svolta. I settori
esposti alla concorrenza internazionale, quali
I’industria, mostrano tassi di crescita negativi,
cio anche a causa di un livello di esportazioni
calante (nel secondo trimestre 2003 si ¢ regi-
strata, secondo 1 dati di Contabilita nazionale,
una flessione del 2,9% delle esportazioni rispet-
to all’analogo trimestre dell’anno precedente).
Inoltre, la Contabilita nazionale mostra dati
preoccupanti anche sul fronte degli investimen-
ti, che appaiono in sensibile contrazione, laddo-
ve si escludono le costruzioni. Anche la doman-
da interna non appare sufficiente a sostenere la
crescita endogena, considerato che una parte
consistente del suo aumento ¢ soddisfatta dalle

7 Siricorda che il clup & costruito confrontando il tasso di crescita del costo del lavoro nominale con quello della produttivita; quest’ultima,
a sua volta, viene calcolata nella Contabilita nazionale rapportando il tasso di crescita del Pil reale con quello dell’occupazione.

8 Secondo le definizioni di Contabilita nazionale la produttivita & calcolata come differenza tra il ritmo di crescita della produzione e quel-
lo dell’occupazione. Pertanto, il valore fornito tiene conto di una serie di elementi, relativi alle scelte produttive e occupazionali, che nulla
hanno a che fare con una maggiore o minore capacita a produrre beni da parte di un lavoratore.
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importazioni. Per quanto riguarda I’evoluzione
della domanda interna non si puo trascurare il
ruolo deflativo derivante dal mancato ricono-
scimento del recupero del fiscal drag, previsto
nella prossima legge finanziaria. Il risultato di
questi andamenti ¢ che per un’effettiva inver-
sione di tendenza appare necessario aspettare
almeno il prossimo anno.

La tabella 10 mostra, inoltre, come nel secondo
trimestre 2003, nonostante la fase congiuntura-
le negativa, il deflatore implicito del Pil° sia
cresciuto sensibilmente. Il deflatore & risultato
pari al 2,9%, valore superiore anche a quelli re-
gistrati nel 2002 e nel 2001 entrambi pari al
2,7%. Ci0 appare sorprendente considerato
che, diregola, i prezzi tendono a calare nelle fa-
si di rallentamento dell’attivita economica, in
quanto vi ¢ un eccesso di offerta che determina
una contrazione del livello dei prezzi.

1.3 L’occupazione

Secondo i dati di fonte Istat relativi alle forze di
lavoro, il numero di occupati nel terzo trimestre
del 2003 aumenta di oltre 200 mila unita rispetto
all’analogo periodo dell’anno precedente, con
una crescita pari all’1,1% (tabella 11). In realta,
secondo quanto comunicato dall’Istat, conside-
rando i dati destagionalizzati, I’occupazione ¢
risultata nel mese di luglio sostanzialmente sta-
bile rispetto alla rilevazione precedente!0.

In ogni caso, anche I’andamento dell’ occupazio-
ne appare anomalo in un contesto caratterizzato
secondo alcuni da «recessione tecnica». In una

tale fase, infatti, si dovrebbe registrare una con-
trazione, anche sensibile, dell’ occupazione. Non
¢ nemmeno possibile considerare I’ attuale tenuta
come un puro effetto di trascinamento, che rap-
presenta il ritardo con cui normalmente il ciclo
dell’occupazione segue quello dell’economia.
Nei precedenti numeri dell’ «Osservatorio» si ¢
pit volte sottolineato come da pill parti si € posto
il problema di comprendere quali siano le cause
che possono giustificare una tale anomalia, indi-
cando che le ragioni comunemente individuate
vengono ricondotte agli incentivi all’occupazio-
ne varati negli ultimi anni, agli strumenti di fles-
sibilita introdotti, nonché alla moderazione sala-
riale. Per quanto riguarda gli strumenti di flessi-
bilita, si deve tuttavia osservare che 1 dati delle
forze di lavoro mostrano che la crescita dell’oc-
cupazione registrata nel terzo trimestre ¢ sostan-
zialmente attribuibile alla crescita del lavoro di-
pendente: 191 mila occupati dipendenti in piu,
pari all’1,2%, contro le 39 mila unita di quelle
indipendenti (lo 0,7%). Oltre i tre quarti della
maggiore occupazione dipendente, pari a 145
mila unita, & da attribuire alla figura tipica di oc-
cupato, ovvero lavoratore permanente a tempo
pieno; altri 46 mila occupati in piu sono i lavora-
tori con contratto di lavoro a termine e/o a tempo
parziale, di cui quelli con contratto di lavoro a
tempo determinato sono solo 6 mila unita!!.
L’aumento dell’occupazione riguarda tutti i
settori di attivita economica, a eccezione del-
I’agricoltura, seppure con percentuali diverse,
oscillando tra un minimo dell’industria in sen-
so stretto pari allo 0,5% e un massimo dei servi-
zi pari all’1,4%.

9 11 deflatore implicito del Pil ¢ misurato tramite il rapporto tra dinamica del Pil a prezzi correnti e a prezzi costanti, e viene utilizzato
quale possibile indicatore dell’inflazione. In realta, il deflatore implicito non rappresenta un indicatore corretto dell’inflazione. Infatti,
I’inflazione ¢ rappresentata dalla crescita dei prezzi dei beni, mentre il deflatore implicito da un lato considera i prezzi dei beni finali e
di quelli intermedi, dall’altro risente fortemente delle variazioni della composizione dei consumi e queste ultime a loro volta sono

influenzate dalla dinamica dei prezzi relativi.

10 Cfr. Comunicato stampa dell’Istat del 24 settembre 2003. Si ricorda che I’occupazione risente fortemente di alcune componenti stagio-
nali che modificano il numero di occupati tra un periodo e I’altro dell’anno (si pensi ad esempio all’agricoltura). Esistono diverse tecni-
che statistiche per depurare i dati dagli andamenti stagionali; tale processo di depurazione viene definito «destagionalizzazione».

1 In particolare, vi ¢ stata una crescita dei lavoratori a termine a tempo pieno di 13 mila unita e una contrazione di quelli a termine a

tempo parziale di 7 mila unita.
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Per effetto di tali andamenti favorevoli dell’oc-
cupazione, nel mese di luglio 2003 ¢ continuato
aridursi il tasso di disoccupazione e a aumenta-
re quello di occupazione (tabella 12 e figura 4).
I dati mostrano, infatti, come il tasso di occupa-
zione abbia raggiunto il valore del 56,4%, men-
tre quello di disoccupazione sia sceso al valore
dell’8,3%, livello che non veniva raggiunto da
circa un decennio.

1.4 1 prezzi

Come gia osservato per il deflatore implicito
dei Pil, nel corso del 2003 I’'inflazione si & atte-
stata su livelli particolarmente elevati e supe-
riori a quelli medi del 2002. Nel mese di agosto
si ¢ registrata infatti una variazione pari al
2,8%, rispetto all’analogo mese del 2002, del-
I’indice dei1 prezzi al consumo per I’intera col-
lettiva, inclusi i tabacchi, valore superiore a
quello del 2,5% registrato dall’indice nello
scorso anno (tabella 13). Per il mese di settem-
bre si dovrebbe registrare, secondo le anticipa-
zione dell’Istat, nuovamente un valore del tasso
di inflazione pari al 2,8%!2.

L’indice dei prezzi al consumo per le famiglie
di operai e impiegati (al netto dei tabacchi) mo-
stra una crescita pari al 2,5% nel mese di agosto
2003, lievemente superiore al 2,4% registrato
nel 2002.

Siricorda che I’indice dei prezzi al consumo per
I’intera collettiva (Nic) ¢ quello che viene co-
munemente utilizzato per misurare 1’inflazione
alivello di intero sistema economico ed ¢ quello
preso a riferimento dal governo per la stima del
tasso di inflazione programmata. L’indice dei
prezzi al consumo per le famiglie di operai e im-
piegati (Foi), un tempo molto noto in quanto po-
sto alla base della cosiddetta «scala mobile»,
viene oggi ancora utilizzato per I’adeguamento
di alcune grandezze monetarie, quali gli affitti e
gli assegni dovuti al coniuge separato!3. Quindi,
per analizzare ad esempio I’evoluzione in termi-
ni reali di grandezze, quali i salari monetari, &
importante fare riferimento al Nic e non al Foi,
in quanto solo il primo indice ¢ utilizzato in Ita-
lia per misurare il tasso di inflazione.

L analisi per capitoli di spesa mostra che solo un
settore ha registrato nell’ultimo anno una con-
trazione dei prezzi, si tratta del comparto delle
comunicazioni, con una contrazione dell’1,4%.

FIGURA 4 - TASSO DI OCCUPAZIONE E TASSO DI DISOCCUPAZIONE NEL PERIODO GENNAIO 1993 - LUGLIO 2003*
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* Per il tasso di occupazione la scala di riferimento & quella di sinistra, per il tasso di disoccupazione quella di destra.

Fonte: elaborazione su dati Istat, Indagine sulle Forze di lavoro

12 Cfr. Comunicato dell’Istat del 29 settembre 2003.

13 Cfr. Comunicato dell’Istat del 15 settembre 2003, A proposito di prezzi. Per una definizione dei diversi indici dei prezzi al consumo si

rinvia al Glossario.
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Senza I’andamento positivo di tale comparto &
probabile che I’indice generale dei prezzi al
consumo sarebbe cresciuto oltre il 3,0%.

I capitoli di spesa che registrano, rispetto al me-
se di agosto del 2002, la crescita piu elevata so-
no quelli relativi a «bevande alcoliche e tabac-
chi», pari al 7,3%, e «alberghi, ristoranti e pub-
blici esercizi», pari al 4,6%. Si tratta di settori
che sono regolamentati o protetti dalla concor-
renza internazionale. Per altro verso si deve no-
tare che i1 prezzi alla produzione crescono meno
dei prezzi finali, ci0 puo essere il riflesso, come
recentemente sostenuto dall’Oecd, di una strut-
tura distributiva particolarmente frammentata
che comporta dei ricarichi elevati nel passaggio
dal produttore al consumatore.

Inoltre, occorre considerare che il tasso di infla-
zione registrato nei primi otto mesi del 2003 ri-
sulta cosi elevato da ritenere perfino troppo ot-
timistico quello previsto dal Governo nel recen-
te Documento di programmazione economica e
finanziaria per gli anni 2004-2007 che rivede al
2,4% 1l tasso di inflazione per il 2003 che, nel
precedente Dpef, era stato programmato
all’1,4%. Al riguardo ¢ sufficiente notare che
ipotizzando che I’indice dei prezzi rilevato nei
prossimi quattro mesi del 2003 si attesti costan-
temente al livello rilevato nel mese di agosto
(ovvero considerando che la variazione del tas-
so di inflazione rispetto al mese precedente sia
sempre pari a zero per i restanti mesi dell’anno),
conduce a una stima del tasso di inflazione su-
periore al 2,5%, valore maggiore al 2,4% indi-
cato dal governo. In altri termini, a causa dei va-
lori assunti nei primi otto mesi del 2003 dall’in-
dice dei prezzi al consumo, nonché per gli effet-
ti di trascinamento, il tasso di inflazione non po-
tra scendere al di sotto del 2,5%!4. Si tratta, pe-
raltro, di un valore che sara facilmente superato
considerato che le anticipazioni per settembre
mostrano un’ulteriore crescita dei prezzi.

1.5 La competitivita

Nella tabella 14 sono riportate le stime, effet-
tuate dalla Banca d’Italia, relative alla competi-
tivita di alcuni dei principali paesi industrializ-
zati, calcolate sulla base dei prezzi alla produ-
zione dei manufatti (ovvero correggendo il tas-
so di cambio nominale con tali prezzi).

Al riguardo si ricorda che la competitivita pud
essere misurata attraverso vari indicatori, tra cui
il tasso di cambio effettivo, indice che misura la
variazione del tasso di cambio nominale corret-
ta per I’andamento di un particolare prezzo. Ge-
neralmente si fa ricorso ai prezzi alla produzio-
ne dei manufatti in quanto si tratta di beni mag-
giormente soggetti al commercio internaziona-
le. Un aumento dell’indice relativo al tasso di
cambio effettivo rappresenta da un lato un peg-
gioramento della competitivita, dall’altro un
miglioramento delle ragioni di scambio!.

Si deve, inoltre, sottolineare come per i paesi del-
I’area euro il confronto sul tasso di cambio effetti-
vo coincida, di fatto, con 1’analisi della diversa
evoluzione degli indicatori utilizzati per deflazio-
nare il cambio nominale, dal momento che ormai
questi paesi adottano la medesima valuta: ad
esempio, un aumento maggiore del tasso di cam-
bio effettivo di un paese dell’area euro, misurato
attraverso i prezzi alla produzione dei manufatti,
implica che in quel determinato paese i prezzi al-
la produzione sono aumentati in misura maggiore
rispetto a quello degli altri paesi della stessa area.
Tenendo presenti tali considerazioni, si osserva
che nel primo trimestre 2003, per effetto del for-
te apprezzamento dell’euro, tutti i paesi che uti-
lizzano tale divisa hanno visto aumentare il tas-
so di cambio reale e quindi ridursi la propria
competitivita. Per I’Italia I’indice ha assunto il
valore di 106,1 sensibilmente superiore a quello
del 2002, pari a 102,6. In Germania si ¢ passati
dall’88,9% del 2002 al 92,4% del primo trime-
stre del 2003, in Francia dal 92,3% al 93,5%.

14 Una stima analoga ¢ contenuta anche in Confindustria, Previsioni Macroeconomiche. La politica economica verso la finanziaria, Roma,

10 settembre 2003.

15 Per un’analisi pit accurata degli indicatori di competitivita si rinvia all’«Osservatorio», n. 2, luglio 2001.
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Per gli altri grandi paesi considerati, ovviamen-
te, I’apprezzamento dell’euro ha determinato
un miglioramento della competitivita.

1.6 1l commercio estero

I dati della tabella 15, relativi alla bilancia com-
merciale per il primo semestre del 2003, testi-
moniano in modo inequivocabile gli effetti pro-
dotti dall’apprezzamento dell’euro sulle espor-
tazioni e sulle importazioni. Al riguardo si ri-
corda come un apprezzamento del cambio, se
determina un miglioramento delle ragioni di
scambio, comporta anche una perdita di com-
petitivita e cido determina, a parita di altri fatto-
ri, una riduzione del volume delle esportazioni
e un aumento delle importazioni. Tali anda-
menti peraltro, come gia sottolineato, fanno si
che una crescita della domanda interna finisca
con I’avvantaggiare le economie estere. Cio
sembra essersi verificato nel corso dell’anno.
Dopo numerosi anni di attivo commerciale, nel
primo semestre del 2003, si registra un disavan-
zo della bilancia commerciale pari a oltre 4 mi-
liardi di euro.

Per quanto riguarda il settore metalmeccanico,
nel primo semestre del 2003 le esportazioni si

riducono dell’1,6% rispetto all’analogo seme-
stre dell’anno precedente, mentre le importa-
zioni crescono dell’1,5%. Per effetto di tali an-
damenti il saldo commerciale del settore metal-
meccanico registra una flessione passando da
un attivo di circa 5 miliardi di euro nel primo
semestre del 2002, a uno di poco superiore ai 3
miliardi di euro del 2003.

Nel primo semestre del 2003, il surplus del set-
tore metalmeccanico, ed in particolare quello
delle Macchine e apparecchi meccanici, non ¢
riuscito a riportare in attivo il saldo della bilan-
cia commerciale riferito all’intera economia;
mentre, come evidenziato dalla figura 5, negli
anni precedenti 1’attivo del metalmeccanico
compensava ampiamente le perdite degli altri
settori produttivi.

1.7 Le previsioni per il 2003-2004

Nella tabella 16 sono riportate le previsioni per
gli anni 2003-2004 elaborate di recente dai
principali organismi di ricerca italiani e inter-
nazionali con riferimento ad alcuni indicatori
macroeconomici.

Prima di procedere nell’analisi occorre sottoli-
neare che, come ormai avviene da un paio di

FIGURA 5 - SALDO DELLA BILANCIA COMMERCIALE NEL PERIODO 1996-1 SEMESTRE 2003
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anni, man mano che le previsioni vengono ag-
giornate, i valori delle variabili considerate
peggiorano sensibilmente. Per tale ragione ¢
importante tenere bene in considerazione il me-
se in cui sono state diramate le previsioni. Cosi
ad esempio, le previsioni formulate ufficial-
mente dalla Commissione europea appaiono
eccessivamente positive, proprio perché risa-
lenti allo scorso mese di marzo. Tuttavia, la
stessa Commissione ha piu volte mostrato di
non ritenere piu attendibili tali previsioni.

Al riguardo si osserva che, mentre nello scorso
numero dell’ «Osservatorio» si era dato conto
di come la generalita degli istituti ritenesse pos-
sibile una crescita dell’economia nel 2003 pari
acircal’1,0%, valore che era gia sensibilmente
inferiore a quello elaborato dai medesimi istitu-
t1 alla fine del 2002; I’ analisi della tabella 16
mostra che gli istituti che hanno effettuato una
previsione nel mese di settembre considerano
realizzabile una crescita ancora pitt modesta e
compresatralo 0,3% elo 0,5%!6. 11 governo nel
Dpef di luglio ha indicato un tasso di crescita
dell’economia pari allo 0,8%.

La ripresa dell’attivita produttiva potra avvenire
solo nel prossimo anno, anche se non viene con-
siderata particolarmente vigorosa. A parte la
Commissione europea e 1’Oecd, le cui previsioni
sono piuttosto risalenti nel tempo, tutti conside-
rano che difficilmente il tasso di crescita dell’e-
conomia italiana potra avvicinarsi al 2,0%, ma
anzi dovrebbe attestarsi attorno all’1,5%.

A pesare negativamente sul basso tasso di cre-
scita dell’anno in corso, secondo la maggior
parte degli istituti, sono gli andamenti partico-
larmente negativi delle esportazioni e degli in-
vestimenti.

Anche per quanto concerne i prezzi al consumo
esiste una certa differenza tra istituti, che pare
legata al momento in cui sono state effettuate le
previsioni. Chi ha effettuato le previsioni per
primo ha indicato raggiungibile un tasso di in-
flazione del 2,4-2,5%, mentre le piu recenti
previsioni si attestano ormai tra il 2,7% di Con-
findustria e Centro europaricerche e il 2,8% del
Fondo monetario internazionale.

Nel 2003, nonostante il rallentamento del ritmo
di crescita, I’occupazione dovrebbe continuare
ad aumentare e a ridursi il tasso di disoccupa-
zione, anche se il valore registrato a luglio per
quest’ultimo indicatore, se confermato con la
rilevazione di ottobre, potrebbe portare a livelli
inferiori a quelli previsti.

Per quanto concerne il 2004, oltre a un’aspetta-
tiva di ripresa, seppur debole, dell’attivita pro-
duttiva, tutti gli istituti indicano realizzabile
una ripresa delle esportazioni, grazie all’au-
mento del commercio internazionale, e degli
investimenti, favoriti dalla crescita della do-
manda. Anche I’inflazione potrebbe ridursi, at-
testandosi probabilmente intorno al 2,0%.
L’ occupazione dovrebbe continuare ad aumen-
tare e la disoccupazione dovrebbe diminuire
leggermente.

16 Anche «The Economist», nell’ultima previsione settimanale, considera realizzabile per il 2003 un tasso di crescita per I’Italia pari allo

0,5%; mentre per il 2004 prevede un tasso di crescita pari all’ 1,6%.
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2 . L'"INDUSTRIA METALMECCANICA

2.1 Il valore aggiunto nel 2002

I dati di contabilita nazionale relativi al settore
metalmeccanico vengono diffusi con cadenza
annuale e, pertanto, allo stato attuale sono dis-
ponibili unicamente i dati fino al 2002; si tratta
di dati gia commentati nel precedente numero
dell’ «Osservatorio». In questa sede si richia-
mano brevemente alcuni dei principali risultati
emersi.

Il settore metalmeccanico rappresenta il princi-
pale settore produttivo nell’ambito dell’indu-
stria manifatturiera: la quota del valore aggiun-
to sul manifatturiero per il metalmeccanico ri-
sulta pari nel 2002, secondo i dati di Contabili-
ta nazionale, al 40,3%!7.

Il valore aggiunto al costo dei fattori a prezzi
correnti ¢ diminuito nel corso del 2002 dello
0,8% (tabella 17). Si tratta di un dato particolar-
mente negativo, sia se si confronta con i dati
positivi registrati negli ultimi anni (1,3% nel
2001 e, soprattutto, 4,7% del 2000) sia se lo si
valuta rispetto al dato positivo delle altre indu-
strie manifatturiere diverse dal settore metal-
meccanico (2,4%) e dell’intera economia
(3,0%). A pesare fortemente sull’andamento
del settore metalmeccanico nel 2002 ¢ soprat-
tutto la pessima performance del comparto dei
Mezzi di trasporto che ha registrato una contra-
zione dell’8,3% misurata a prezzi correnti. Ne-
gativa ¢ stata anche la performance delle Mac-
chine elettriche e apparecchiature ottiche, che
hanno registrato una contrazione del 2,3%.

Nonostante I’andamento negativo del 2002, si
deve osservare che complessivamente il settore
metalmeccanico ha registrato, nel periodo
1995-2002, una crescita a prezzi correnti pari al
14,5%. Tale crescita ¢ pero inferiore a quella
delle altre industrie manifatturiere diverse dal
metalmeccanico, 17,6%, e dell’intera econo-
mia, 32,0%.

Il dato non positivo per il 2002 del valore ag-
giunto a prezzi correnti, diventa ancor piu ne-
gativo qualora si considerino i dati espressi a
prezzi costanti. Nell’ultimo anno il settore me-
talmeccanico ha sperimentato una contrazione
del ritmo di crescita pari al 2,4%. Tutti i com-
parti, a eccezione delle Macchine e apparecchi
meccanici, che ha mostrato una crescita
dell’1,1%, hanno sperimentato una diminuzio-
ne della produzione, particolarmente pronun-
ciata nel caso del comparto dei Mezzi di tra-
sporto pari a -9,5%.

Il dato negativo del settore metalmeccanico de-
ve essere confrontato con la lieve crescita regi-
strata dalle altre industrie manifatturiere diver-
se dalla metalmeccanica (0,4%) e dall’intera
economia (0,5%).

La forte contrazione registrata nell ultimo anno
non impedisce peraltro al settore metalmeccani-
co di far segnalare, nell’intero periodo preso a ri-
ferimento (1995-2002), una crescita tutt’altro
che trascurabile (6,4%). In questo periodo il set-
tore metalmeccanico € cresciuto a un ritmo supe-
riore a quello delle altre industrie manifatturiere

17 Tale dato ha come riferimento il valore aggiunto al costo dei fattori a prezzi correnti. Per le definizioni delle grandezze di valore
aggiunto al costo dei fattori di valore aggiunto ai prezzi di mercato, nonché per le differenze tra le rilevazioni a prezzi correnti e a prez-

zi di mercato si rinvia al «Glossario».
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diverse dalla metalmeccanica (5,8%), ma infe-
riore a quello dell’intera economia (12,9%). L'u-
nico comparto metalmeccanico che nel periodo
in esame ha mostrato una performance negativa
¢ quello dei Mezzi di trasporto, che complessiva-
mente ha registrato una contrazione del 7,1%.

2.2 L’evoluzione nel 2003

Per quanto concerne la recente evoluzione del
settore metalmeccanico si prendono ovviamen-
te in esame i dati forniti dall’altra importante
fonte di dati statistici elaborati dall’Istat, con
cadenza mensile, ovvero quelli relativi alla pro-
duzione dell’industria. La tabella 18 riporta gli
indici della produzione industriale fino al mese
di luglio 2003 e mostra come nel corso dell’an-
no sia proseguita la fase negativa del settore.
Nel mese di luglio complessivamente i com-
parti del settore metalmeccanico hanno regi-
strato una flessione nella produzione industria-
le pari al 2,1% rispetto al mese di luglio del
2002. Se si prende a riferimento I’intera produ-
zione dei primi sette mesi dell’anno si osserva
un calo ancora piu rilevante e pari al 2,8% ri-
spetto all’analogo periodo del 2002.
L’evoluzione per comparti (figura 6) nel perio-
do gennaio-luglio 2003 mostra andamenti assai
differenziati: si passa da un valore positivo del-
lo 0,5% per i Metalli e prodotti in metallo, a una
contrazione del 6,0% del comparto delle Appa-

recchiature elettriche e di precisione. Forte-
mente negativa ¢ pure la performance dei mez-
zi di trasporto, pari a -5,8%; negativa & anche la
tendenza del comparto delle Macchine e appa-
recchi meccanici, -2,5%.

Nel mese di luglio 2003 tutti i comparti, a ecce-
zione di quello relativo alle Apparecchiature
elettriche e di precisione, registrano un valore
dell’indice della produzione industriale miglio-
re rispetto a quello complessivo dei primi sette
mesi dell’ anno; ci0 se confermato nei mesi suc-
cessivi potrebbe indicare finalmente 1’avvio di
un’inversione di tendenza.

Nel corso del 2003 ¢ proseguita la crescita dei
prezzi alla produzione dei prodotti metalmecca-
nici, che a luglio sono cresciuti complessivamen-
te dell’1,1% rispetto al mese di luglio dello scor-
so anno (tabella 19); con riferimento ai primi set-
te mesi dell’anno si osserva una crescita dei prez-
zi alla produzione lievemente superiore a quella
di luglio e pari all’1,2%. In ogni caso si tratta di
aumenti dei prezzi alla produzione notevolmente
inferiori a quello complessivo registrato dall’in-
dice dei prezzi al consumo.

Con riferimento ai singoli comparti la figura 7
mostra che la tendenza all’aumento dei prezzi ¢
comune a tutti, anche se con intensita diversa.
Si passa infatti, per il periodo gennaio-luglio
2003, da una crescita dello 0,6% dei Mezzi di
trasporto e delle Apparecchiature elettriche e di

FIGURA 6 - EVOLUZIONE DELLA PRODUZIONE INDUSTRIALE PER I COMPARTI DEL METALMECCANICO
NEI PRIMI SETTE MESI DEL 2003 RISPETTO AI PRIMI SETTE MESI DEL 2002
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FIGURA 7 - EVOLUZIONE DEI PREZZI DEI PRODOTTI INDUSTRIALI PER I COMPARTI DEL METALMECCANICO
NEI PRIMI SETTE MESI DEL 2003 RISPETTO AL CORRISPONDENTE PERIODO DEL 2002
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precisione al 2,3%, dei Metalli e prodotti in
metallo. Si deve comunque osservare che per
quest’ultimo comparto il forte aumento segue
un periodo di almeno due anni di sostanziale
stabilita dei prezzi (tabella 19).

2.3 Le retribuzioni contrattuali

Nel prendere in esame 1I’andamento delle retri-
buzioni contrattuali occorre tener conto del fatto
che I’Istat, a partire da gennaio 2003, ha modifi-
cato la base di riferimento dell’indice delle retri-
buzioni contrattuali: la nuova base dell’indice ¢
ora riferita al mese di dicembre del 200018, «I1
periodico cambiamento della base — sostiene I'I-
stat in una nota informativa del 29 aprile scorso —
si rende necessario per tener conto delle modifi-
cazioni che intervengono nella distribuzione
dell’occupazione dipendente e per migliorare la
valutazione dei diversi elementi che contribui-
scono a determinare il valore della retribuzione
lorda e la durata contrattuale del lavoro». Tra le
novita introdotte con il passaggio alla nuova ba-
se vi & quella che riguarda le figure contrattuali
incluse nel calcolo. Le nuove serie considerano

infatti le retribuzioni lorde per tutte le categorie
di inquadramento del personale dipendente, a
eccezione degli apprendisti e dei dirigenti.

Per quanto riguarda le retribuzioni contrattuali
per dipendente!? si osserva che nei primi sette
mesi del 2003 le retribuzioni dei lavoratori me-
talmeccanici sono cresciute a un tasso nettamen-
te inferiore a quello dell’inflazione: 1’1,3% con-
tro il 2,7% dell’inflazione (tabella 20 e tabella
13). Tale risultato sconta il fatto che la data di de-
correnza, come si vedra in seguito, di una parte
degli aumenti stabiliti nei diversi contratti del
settore metalmeccanico ¢ il 1° luglio 2003 e
quindi I’indicatore delle retribuzioni contrattuali
elaborato dall’Istat e relativo al periodo gennaio-
luglio non puo cogliere appieno tale effetto.
L’incremento delle retribuzioni contrattuali re-
gistrate nel settore metalmeccanico ¢ sensibil-
mente inferiore a quello registrato nel comples-
so del settore manifatturiero, pari al 2,4%.

A livello di comparto produttivo non si notano
particolari differenze nell’ambito del settore me-
talmeccanico. Analogamente non si notano si-
gnificative differenze tra gli aumenti contrattuali
relativi agli operai, da un lato, e quelli relativi agli
impiegati e intermedi, dall’altro.

18 A seguito del mutamento della base di riferimento i dati relativi agli indici delle retribuzioni contrattuali presenti in questo numero
dell’ «Osservatorio» non sono ovviamente confrontabili con quelli presenti nei precedenti che hanno come base dicembre 1995=100.

19 Si ricorda che i dati di fonte Istat sulle retribuzioni contrattuali medie per dipendente si riferiscono esclusivamente ai dipendenti full-
time e non tengono conto di alcuna detrazione per eventuali periodi di assenza né di altre motivazioni che giustifichino una riduzione

dei compensi previsti contrattualmente.
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GLI AUMENTI RETRIBUTIVI PREVISTI DAL CONTRATTO

Incrementi retributivi a regime 5,7 %
- Recupero del gap inflazione effettiva e programmata

2001-2002 e aumento per inflazione programmata 2003-2004

(al netto dello 0,6% riconosciuto nel precedente contratto) 4,4%
- Recupero dello scarto tra inflazione programmata

ed effettiva per il biennio 2003-2004 1,3%
Una tantum da erogare nel 2003 115 euro
Una tantum da erogare nel 2004 105 euro

In data 7 maggio 2003 ¢ stato sottoscritto da Fe-
dermeccanica, con Fim e Uilm, ma senza la
Fiom, I’ Accordo per il rinnovo del Contratto
collettivo 8 giugno 1999 della metalmeccanica
privata; successivamente sono intervenuti anche
gli altri accordi collettivi del settore. Ancora una
volta I’ Accordo Federmeccanica ¢ stato siglato
dopo lunghe tensioni e con la spaccatura dei sin-
dacati. Di seguito si analizzano le principali ca-
ratteristiche degli incrementi retributivi del con-
tratto della metalmeccanica privata.

I1 contratto collettivo prevede a regime un aumen-
to del 5,7%, corrispondente per gli operai del 5°
livello a 90 euro lordi al mese; sono inoltre previ-
ste due una tantum pari a 115 euro per i1 2003 e a
105 euro per il 2004, nonché un’indennita carsica

pari a 10 euro20. 190 euro di aumento saranno cor-
risposti in tre successive tranches: 45 euro a parti-
re dal 1° luglio 2003, 24 euro dal 1° febbraio 2004
e, infine, 21 euro a partire dal 1° dicembre 2004.
Si deve pero notare che i 21 euro corrisponden-
ti all’1,3% di aumento, rappresentano, secondo
quanto contenuto nel contratto, un anticipo
della piu che probabile differenza positiva che
si registrera tra I’inflazione effettiva e quella
programmata contenuta nel Dpef per gli anni
2003-2006 (presentato nel luglio 2002) con ri-
ferimento al biennio 2003-2004.

Il restante 4,4% di aumento dovrebbe essere ri-
conosciuto per coprire la somma tra inflazione
programmata per il biennio 2003-2004 e la dif-
ferenza tra I’inflazione effettiva e programmata

CONFRONTO TRA INFLAZIONE PROGRAMMATA ED EFFETTIVA

a | Inflazione programmata per il biennio 2001-2002

(Dpef 2001-2004)

2,9% (come risultante di 1,7%
nel 2001 e 1,2% nel 2002)

b | Inflazione effettiva nel 2001 2.7%
¢ | Inflazione effettiva nel 2002 2.5%
d | Gap tra inflazione effettiva e programmata 2,3%

per il biennio 2001-2002 ((b+c)-a)

e | Inflazione programmata per il biennio 2003-2004

(Dpef 2003-2006)

2,7% (come risultante dell’1,4%
nel 2003 e dell’ 1,3% nel 2004)

f | Inflazione prevista per il 2003 e programmata

per il 2004 (Dpef 2004-2007)

4,1% (come risultante del 2,4%
nel 2003 e 1,7% nel 2004)

g | Inflazione media ad agosto 2003 2,7%
h | Previsione dell'inflazione 2004 per Confindustria 2,0%
i | Totale inflazione stimata per il 2003-2004 (g+h) 4,7%

20 Le erogazioni una tantum assumono ovviamente rilievo sulla retribuzione complessiva dell’anno in cui vengono erogate, tuttavia,
proprio perché ricevute una volta soltanto, non hanno alcuna incidenza sulla retribuzione dei lavoratori negli anni successivi.
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per il precedente biennio 2001-2002. Nel bien-
nio trascorso si ¢ registrata un’inflazione com-
plessiva pari al 5,2%, mentre I’inflazione pro-
grammata per lo stesso periodo, e assunta a ba-
se del calcolo degli aumenti retributivi per il
contratto scaduto, era pari a 2,9%. Vi ¢ pertanto
una differenza pari al 2,3%.

Tuttavia, nel calcolo di Federmeccanica, Fim e
Uilm ¢ stato sottratto uno 0,6% corrispondente
alle 18 mila lire riconosciute nel precedente
contratto quale recupero del gap tra inflazione
registrata e programmata nel primo semestre
2001, voce che invece la Fiom non ha voluto ri-
conoscere come tale. Pertanto, secondo le parti
firmatarie dell’accordo, la quota da recuperare
per il precedente biennio & pari all’1,7%.

L’ altra componente per il calcolo dell’aumento
retributivo ¢ rappresentata dall’inflazione pro-
grammata dal governo per il biennio 2003-
2004. Le parti hanno assunto il valore, 2,7%,
indicato nel Dpef dello scorso anno, valore che
lo stesso governo nel nuovo Dpef del luglio
2003 non considera pit attendibile. Assumen-
do il valore indicato dal governo nel nuovo
Dpef si sarebbe dovuto prendere a riferimento
un valore del 4,1% al posto del 2,7%. Si noti
che anche tale valore appare gia oggi sottosti-
mare ampiamente 1’inflazione effettiva per il
biennio in corso.

Nel contratto, infine, non & previsto per i lavo-
ratori alcun riconoscimento per gli aumenti di
produttivita, neppure per quei lavoratori che
non sono coperti da contrattazione di secondo
livello.

2.4 Le retribuzioni di fatto, secondo i dati Inail
Accanto alle variazioni delle retribuzioni con-
trattuali, ci0 che rileva maggiormente per i lavo-
ratori, € I’evoluzione delle retribuzioni di fatto.
Al riguardo sono attualmente disponibili, fino al
2001, 1 dati sulle retribuzioni di fonte Inail.

Tali dati, a differenza di quelli Istat che fanno di

regola riferimento a fonti campionarie, forni-
scono informazioni che si fondano esclusiva-
mente sui valori dichiarati dalle imprese nelle
denunce annuali presentate all’Inail. Pertanto,
tali dati non fanno ovviamente riferimento a
quelle imprese e a quei lavoratori non assogget-
tati all’obbligo di iscrizione presso tale istituto,
ovvero che evadono I’obbligo di assicurazione.

Nella tabella 21 sono riportati i dati relativi alle
aziende, addetti e retribuzioni lorde con riferi-
mento agli anni 1999-2001.

Particolare cautela deve essere utilizzata con
specifico riferimento agli addetti e conseguen-
temente con tutte le misure che fanno diretta-
mente riferimento a tale grandezza, tra cui la re-
tribuzione media. L’Inail infatti definisce gli
addetti, per le aziende non artigiane, in termini
di operai-anno. Gli operai-anno rappresentano,
a differenza delle unita di lavoro di fonte Istat,
lavoratori con orari di lavoro molto eterogenei;
OVVero un operaio-anno puo essere sia lavora-
tore full time e a tempo indeterminato sia un
part time e a tempo determinato. Pertanto, il
numero di addetti Inail risulta superiore a quel-
lo delle unita di lavoro Istat e le retribuzioni
medie, ovviamente, inferiori.

Nel 2001 la retribuzione lorda media di un la-
voratore metalmeccanico risultava pari a poco
pit di 31 milioni di lire, valore superiore a
quello registrato dalla media dell’industria
manifatturiera, pari a circa 29,5 milioni di lire.
A livello di comparti produttivi si va da un mi-
nimo di 29,4 milioni di lire per i Prodotti in
metallo a un massimo di 34,0 per i Mezzi di
trasporto. In generale si osserva una correla-
zione positiva tra la dimensione media di im-
presa, espressa in termini di addetti, e la retri-
buzione media. Cio riflette la circostanza che i
salari tendono a crescere all’aumentare della
dimensione delle imprese.

Rispetto al 2000 le retribuzioni di fatto del setto-
re metalmeccanico aumentano in media del-
I’1,4%, valore sensibilmente inferiore al tasso di
inflazione, che nel 2001 ¢ risultato pari al 2,7%.
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45

FIGURA 8 - RETRIBUZIONI DI FATTO NELLE GRANDI IMPRESE DEL SETTORE METALMECCANICO
E TASSO DI INFLAZIONE
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Fonte: elaborazione su dati Istat, Indicatori di lavoro nelle grandi imprese e Indice dei prezzi al consumo

2.5 Gli indicatori del lavoro nelle grandi imprese
Ulteriori indicazioni circa I’evoluzione delle
retribuzioni di fatto possono essere ottenute
dalla rilevazione Istat sugli indicatori del lavo-
ro nelle grandi imprese, che ovviamente riguar-
da solo una particolare categoria di lavoratori,
ovvero quelli impiegati nelle imprese piu gran-
di e, probabilmente, piu tutelati.

Come per le retribuzioni contrattuali anche con
riferimento agli indicatori del lavoro nelle
grandi imprese occorre tener conto del fatto che
I’Istat, a partire da gennaio 2003, ha modificato
la base di riferimento di tali indicatori: la nuova
base ¢ ora la media 2000=100.

Nella tabella 22 sono riportati i dati relativi al-
I’evoluzione delle retribuzioni di fatto per i di-
versi comparti metalmeccanici, distinti tra ope-
rai e apprendisti da un lato e dirigenti, impiega-
ti e intermedi dall’altro. Nel primo semestre del
2003 le retribuzioni lorde sono cresciute nel
settore metalmeccanico in media dell’1,7%,
quindi a un ritmo sensibilmente inferiore al tas-
so di inflazione, anche se, come nel caso delle
retribuzioni contrattuali, occorre ricordare co-
me gli aumenti previsti dal rinnovo del contrat-
to collettivo siano scattati dal mese di luglio.
Quando poi si passano ad analizzare separata-
mente le evoluzioni delle retribuzioni per gli

operai e per i dirigenti e gli impiegati si osserva
che le retribuzioni dei primi crescono a un rit-
mo ancora inferiore e pari ad appena lo 0,3%,
mentre per i dirigenti e impiegati si registra una
contrazione del potere di acquisto delle retribu-
zioni molto pit bassa dal momento che le retri-
buzioni crescono in media nel periodo gennaio-
giugno 2003 del 2,5%.

Per un confronto tral’andamento delle retribuzio-
ni di fatto e la dinamica inflativa nel periodo 2001
— primo semestre dell’anno in corso, si veda la fi-
gura 8 dalla quale risulta il diverso andamento
delle retribuzioni per gli operai rispetto a quelle
degli impiegati che mostra come le prime difficil-
mente riescono a tenere il passo dell’inflazione.
Comportamenti sostanzialmente analoghi a
quelli delle retribuzioni di fatto sono mostrati
dalla dinamica del costo del lavoro per dipen-
dente. La tabella 23 mostra che, nel settore me-
talmeccanico, il costo del lavoro nel primo se-
mestre del 2003 ¢ cresciuto, rispetto all’analo-
go periodo del 2002, a un tasso inferiore a quel-
lo delle retribuzioni lorde, risultando pari
all’1,4% rispetto all’1,7% delle retribuzioni
lorde. Il minor tasso di crescita del costo del la-
voro, rispetto alle retribuzioni lorde, si registra
per tutti i comparti del settore metalmeccanico
a eccezione di quello relativo alle Macchine
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elettriche e per I’intero settore manifatturiero.
Anche per quanto concerne il costo del lavoro,
cosl come gia osservato per le retribuzioni lor-
de, si osserva una diversa dinamica tra operai e
apprendisti da un lato e dirigenti e impiegati
dall’altro: il costo del lavoro per i primi cresce a
un tasso decisamente inferiore rispetto a quello
riferito ai secondi (figura 9).

Nel primo semestre del 2003 I’occupazione, al
netto della Cassa integrazione guadagni, del
settore metalmeccanico diminuisce del 3,8%
nelle grandi imprese (tabella 24). La contrazio-
ne dell’occupazione risulta particolarmente
sensibile per gli operai e gli apprendisti (-4,5%)
soprattutto se addetti al comparto dei Mezzi di

trasporto (-6,4%). Inoltre si osserva che la con-
trazione complessiva del metalmeccanico ¢ ri-
sultata, in termini percentuali, superiore a quel-
la dell’intera industria manifatturiera: rispetti-
vamente -3,8% e -3,2%. L’ andamento negativo
dell’occupazione nelle grandi imprese per il
settore metalmeccanico, fa seguito a un ulterio-
re biennio particolarmente negativo, -2,7% nel
2001 e -4,9% nel 2002.

Anche per quanto riguarda 1’occupazione, cosi
come gia avviene per le retribuzioni, nelle
grandi imprese del settore metalmeccanico gli
operai risultano svantaggiati rispetto agli im-
piegati (figura 10).

Un ulteriore indicatore della fase di difficolta re-

FIGURA 9 - COSTO DEL LAVORO PER DIPENDENTE AL NETTO DELLA CASSA INTEGRAZIONE GUADAGNI
NEL SETTORE METALMECCANICO E TASSO DI INFLAZIONE
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Fonte: elaborazione su dati Istat, Indicatori di lavoro nelle grandi imprese e indice dei prezzi al consumo

FIGURA 10 - OCCUPAZIONE AL NETTO DELLA CASSA INTEGRAZIONE GUADAGNI NELLE GRANDI IMPRESE
NEL SETTORE METALMECCANICO
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Fonte: elaborazione su dati Istat, Indicatori di lavoro nelle grandi imprese
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gistrata dal settore metalmeccanico nel corso del
2003 ¢ rappresentato dal numero di ore effettiva-
mente lavorate per dipendente al netto della Cig
(tabella 25), che risultano in calo dello 0,9% ri-
spetto al 2002. La contrazione risulta maggiore
per i dirigenti e impiegati, -1,2%, rispetto agli
operai e apprendisti, -0,8%. Per quanto riguarda i
comparti produttivi, quello che realizza la mag-
gior contrazione delle ore effettivamente lavora-
te, ¢ il comparto delle Macchine e apparecchi
meccanici, con una flessione del 2,0%.
Contestualmente alla riduzione del numero di
ore effettivamente lavorate si osserva anche
una lieve flessione dell’incidenza percentuale
delle ore di straordinario per quanto concerne i
dirigenti e gli impiegati: dal 4,7% del primo se-
mestre del 2002 al 4,6% del primo semestre del
2003 (tabella 26).

Infine un ulteriore indicatore dello stato di diffi-

colta che sta attraversando il settore metalmec-
canico ¢ rappresentato dall’incidenza delle ore
di Cassa integrazione guadagni su mille ore ef-
fettivamente lavorate. In tale settore si registra
infatti un forte aumento di tale indicatore che
passa dal 28,5 del primo semestre del 2002 al
36,7 del primo semestre del 2003. L’ incremento
diviene poi ancora pill consistente quando si
considerano soltanto i dirigenti e gli impiegati;
in tal caso I’indicatore passa dal 7,5 del primo
semestre del 2002 al 15,3 del 2003 (tabella 27).
Nonostante tale forte aumento, si evidenzia co-
me il ricorso alla Cig risulti superiore per gli
operai rispetto agli impiegati: 51,4 ore di Cig
per 1000 ore lavorate per gli operai rispetto alle
15,3 per gli impiegati. A livello dei singoli
comparti quelli che maggiormente ricorrono al-
la Cig sono i Mezzi di trasporto, 54,3 ore, ¢ le
Macchine elettriche, 44,0 ore.
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3. ALCUNE CONSIDERAZIONI CONCLU-
SIVE

Nel corso del 2003 sembrano emergere alcuni
segnali che potrebbero preludere a un’inversio-
ne del ciclo economico. Cio0 riguarda soprattut-
to paesi quali Stati Uniti e le principali econo-
mie asiatiche. Viceversa, in Europa non sem-
brano emergere chiari segnali di ripresa. L’Eu-
ropa appare infatti schiacciata dai vincoli di bi-
lancio che impediscono il varo di politiche
espansive e dagli effetti del caro euro che ridu-
ce la competitivita dei propri manufatti.
L’Ttalia nei primi due trimestri dell’anno in cor-
so ha registrato evoluzioni non particolarmente
positive; addirittura delle contrazioni, seppure
modeste, del tasso di crescita del Pil quando lo
stesso viene confrontato con il valore registrato
nel trimestre precedente. Cio tecnicamente indi-
ca uno stato di recessione. Nel corso dell’anno,
I’economia italiana registrera un tasso di cresci-
ta assai modesto, difficilmente superiore a quel-
lo non entusiasmante dell’anno precedente.

Sul fronte dei prezzi, si sta ricreando un gap tra
inflazione italiana e quella delle principali eco-
nomie europee. Ci0 non puo in alcun modo es-
sere addebitato all’evoluzione delle retribuzio-
ni che, specie nel manifatturiero, mostrano di

non essere in grado di reggere il passo con I’in-
flazione. L’Italia, nel contesto internazionale,
rappresenta I’unico paese nel quale le retribu-
zioni crescono sistematicamente meno dell’in-
flazione.

Il tasso di inflazione in Italia mostra una ten-
denza a crescere nonostante la fase congiuntu-
rale negativa. Cio0 ha indotto il governo, nel-
I’ultimo Dpef per gli anni 2004-2007, a rivede-
re sia le proprie stime per I’anno in corso che il
tasso di inflazione programmato per il prossi-
mo anno. Si tratta di una revisione, peraltro, ef-
fettuata successivamente al rinnovo del con-
tratto di lavoro per il settore metalmeccanico,
che non ¢ stata considerata in tale sede. Tutta-
via anche la revisione effettuata dal governo
sul livello dei prezzi per gli anni 2003 e 2004
non sembra ancora idonea a cogliere le reali di-
namiche del biennio in corso.

I dati provvisori relativi ad alcune citta cam-
pione recentemente resi noti dall’Istat mostra-
no che la dinamica dell’inflazione ¢ ben lungi
dal fermarsi e ci0 lascia ipotizzare che la cre-
scita dei prezzi nel 2003 risultera molto supe-
riore al 2,4% previsto nell’ultimo Dpef.
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TABELLE E FIGURE

TABELLA 1 - LA DINAMICA DEL PIL NEI PRINCIPALI PAESI INDUSTRIALIZZATI NEL PERIODO 1998-2004

1998 1999 2000 2001 2002 2003* 2004*

TASSI DI VARIAZIONE
FRANCIA 3,6 3,2 4,2 2,1 1,2 0,5 2,0
GERMANIA 2,0 2,0 2,9 0,8 0,2 0,0 1,5
REGNO UNITO 2,9 2,4 3,1 2,1 1,9 1,7 2,4
ITALIA 1.8 1,7 3.1 1,8 0,4 0,4 1,7
GIAPPONE -1,1 0,2 2,8 0,4 0,2 2,0 1,4
STATI UNITI 4,3 4,1 3,8 0,3 2.4 2,6 39
AREA EURO 2,9 2,8 3,5 1,5 0,9 0,5 1,9
NUMERI INDICE (1997 = 100)
FRANCIA 103,6 106,9 111,4 113,7 115,1 115,7 118,0
GERMANIA 102,0 104,0 107,1 107.9 108,1 108,1 109,8
REGNO UNITO 102,9 1054 108,6 110,9 113,0 1149 117,7
ITALIA 101,8 103,5 106,7 108,7 109,1 109,5 1114
GIAPPONE 98,9 99,1 101,9 102,3 102,5 104,5 106,0
STATI UNITI 104,3 108,6 112,7 113,0 115,8 118,8 1234
AREA EURO 102,9 105,8 109,5 111,1 112,1 112,7 114,8
* Previsioni.

Fonte: elaborazione su dati Fmi («World Economic Outlook», settembre 2003)

TABELLA 2 - LA DINAMICA DELL’INFLAZIONE NEI PRINCIPALI PAESI INDUSTRIALIZZATI NEL PERIODO 1998-2004*

1998 1999 2000 2001 2002 2003#* 2004+*
TASSI DI VARIAZIONE
FrRANCIA 0,7 0,6 1.8 1,8 1.9 1.9 1,7
GERMANIA 0,6 0,6 1.4 1,9 1.3 1,0 0,6
REGNO UNITO 2,7 23 2,1 2,1 22 2,8 2,5
ITALIA 2,0 1,7 2,6 27 2,6 2,8 2,0
GIAPPONE 0,6 -0,3 -0,9 -0,7 -0,9 -0,3 -0,6
STATI UNITI 1,5 22 34 2,8 1,6 2,1 1,3
AREA EURO 1,1 1,1 2,1 24 2,3 2,0 1,6
NUMERI INDICE (1997 = 100)
FRrRANCIA 100,7 101,2 103,1 104,9 107,0 109,0 110,8
GERMANIA 100,6 101,2 102,7 104,6 105,9 107,0 107,6
REGNO UNITO 102,7 105,0 107,2 109,5 111,9 115,0 117,9
ITALIA 102,0 103,7 106,3 109,2 112,1 115,2 117,5
GIAPPONE 100,6 100,3 99,4 98,7 97,8 97,5 96,9
STATI UNITI 101,5 103,8 107,3 110,3 112,0 114,4 1159
AREA EURO 101,1 102,2 104,4 106,9 109,4 111,5 113,3
* Per i paesi dell’area euro, Francia, Germania e Italia I’inflazione ¢ indicata con I’indice dei prezzi al consumo armonizzato, per il Regno Unito
con I'indice dei prezzi al consumo al netto degli interessi sui mutui.
** Previsioni.

Fonte: elaborazione su dati Fmi («World Economic Outlook», settembre 2003)

23



Tabelle e figure

TABELLA 3 - TASSO DI CRESCITA DELL’OCCUPAZIONE NEI PRINCIPALI PAESI INDUSTRIALIZZATI
NEL PERIODO 1998-2004

1998 1999 2000 2001 2002 2003* 2004
TASSI DI VARIAZIONE
FRANCIA 5 2,0 2,6 1,8 0,7 0,0 0.4
GERMANIA 1,1 1,2 1,8 04 -0,6 -1,1 -0,4
REGNO UNITO 0,9 1,3 1,1 0,8 0,7 0,6 0,5
ITALIA 1,1 1,3 1,9 2,1 1,5 0,4 0,6
STATI UNITI 1,5 1,5 2,5 0,0 -0,3 1,5 1,8
GIAPPONE -0,7 -0,8 -0,3 -0,5 -1,3 -0,2 0,4
AREA EURO 1,8 1,7 2,0 1,3 0,5 0,0 0,5
NUMERI INDICE (1997 = 100)
FRANCIA 101,5 103,5 106,2 108,1 108.,9 108.,9 109,3
GERMANIA 101,1 102,3 104,1 104,6 104,0 102,8 102,4
REGNO UNITO 100,9 102,2 103,3 104,1 104,8 105,4 106,0
ITALIA 101,1 102,4 104,3 106,5 108,0 108.,5 109,1
STATI UNITI 101,5 103,0 105,7 105,7 105,3 106,9 108,8
GIAPPONE 99,3 98,6 98,3 97,7 96,5 96,3 96,7
AREA EURO 101,8 103,5 105,6 107,0 107,5 107,5 108,0

* Previsioni.

Fonte: elaborazione su dati Fmi («World Economic Outlook», settembre 2003)

TABELLA 4 - OCCUPAZIONE COMPLESSIVA NEL 2002 E TASSO DI OCCUPAZIONE
NEI PRINCIPALI PAESI EUROPEI NEL PERIODO 1999-2002

OCCUPAZIONE TASSO DI OCCUPAZIONE TOTALE TASSO DI OCCUPAZIONE FEMMINILE
TOTALE (IN MIGLIAIA)

2002 1999 2000 2001 2002 1999 2000 2001 2002
FrANCIA 23.885 60,4 61,7 62,7 62,9 53,5 54,8 55,7 56,4
GERMANIA 36.275 64,8 65,3 65,7 65,4 57,1 57,8 58,7 58,8
ReGNoO UNiTO 28.338 70,6 71,2 71,6 71,5 63,9 64,5 64,9 65,3
ITALIA 21.757 52,5 534 54,5 554 38,1 39,3 40,9 41,9
AREA EURO* 127.547 60,3 614 62,0 62,3 50,1 51,5 52,2 529

* Eurl1 nel 1999 e nel 2000, Eurl2 dal 2001

Fonte: Eurostat, Labour Force Survey in «Statistics in focus», n. 15 del 2003

TABELLA 5 - CARATTERI DELL’OCCUPAZIONE NEI PRINCIPALI PAESI EUROPEI NEL 2002

Quota QUOTA DI OCCUPATI ORE DI LAVORO QUOTA DI PART-TIME
DI DIPENDENTI CON CONTRATTI A SETTIMANALI PER L’OCCUPAZIONE
SUL TOTALE TEMPO DETERMINATO FEMMINILE
FULL-TIME PART-TIME

FRrRANCIA 89,2 14,1 37,7 23,0 29,7
GERMANIA 88,9 12,0 39,9 17,7 39,5
REeGNO UNITO 88,1 6,1 433 18,8 44,0
ITALIA 72,6 9,9 38,5 23,8 16,7
AREA EURO 83,2 14,7 39,3 19,9 31,0

Fonte: Eurostat, Labour Force Survey in «Statistics in focus», n. 15 del 2003
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Tabelle e figure

TABELLA 6 - LA DINAMICA DEL TASSO DI DISOCCUPAZIONE NEI PRINCIPALI PAESI INDUSTRIALIZZATI
NEL PERIODO 1998-2004

1998 1999 2000 2001 2002 2003* 2004+
FRANCIA 11,4 10,7 9,3 8,5 8,8 9,5 9,7
GERMANIA 9,1 8.4 7.8 7,9 8,6 9,5 9,8
REGNO UNITO 6,3 6,0 5,5 5,1 5,2 5.2 5,2
ITALIA 11,8 11,4 10,6 9,5 9,0 9,0 9,0
STATI UNITI 4.5 4,2 4,0 4.8 5,8 6,0 5,7
GIAPPONE 4,1 4,7 4,7 5,0 54 55 54
AREA EURO 10,2 9.4 8,5 8,0 8,4 9,1 9,2
* Previsioni.
Fonte: elaborazione su dati Fmi («World Economic Outlook», settembre 2003)
TABELLA 7 - LA DINAMICA DELLE RETRIBUZIONI ORARIE NEL SETTORE MANIFATTURIERO
NEI PRINCIPALI PAESI INDUSTRIALIZZATI NEL PERIODO 1998-2004
1998 1999 2000 2001 2002 2003* 2004*
TASSI DI VARIAZIONE
FrRANCIA 0,5 1,1 4,7 2,5 3,2 2,6 3,7
GERMANIA 0,0 3,8 3,7 3,6 34 3,0 3,0
REGNO UNITO 4.5 4,0 4,6 43 34 6,1 5.8
ITALIA -1,4 2,3 3,1 3,0 2,7 2,1 3,1
STATI UNITI 5.4 4,0 7.4 2,5 5,0 54 3,1
GIAPPONE 0,8 -0,8 -0,2 0,9 -1,2 1,3 0,1
AREA EURO 1,7 2,6 34 3,8 3,7 3,2 3,5
NUMERI INDICE (1997 = 100)

FrRANCIA 100,5 101,6 106,4 109,0 112,5 115,5 119,7
GERMANIA 100,0 103,8 107,6 111,5 1153 118.,8 122,3
REGNO UNITO 104,5 1087 113,7 118.,6 122,6 130,1 137,6
ITALIA 98,6 100,9 104,0 107,1 110,0 112,3 115,8
STATI UNITI 105.4 109,6 117,7 120,7 126,7 1335 137,7
GIAPPONE 100,8 100,0 99,8 100,7 99,5 100,8 100,9
AREA EURO 101,7 104,3 107.9 112,0 116,1 119,9 124,0

* Previsioni.

Fonte: elaborazione su dati Fmi (« World Economic Outlook», settembre 2003)
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TABELLA 8 - LA DINAMICA DEL COSTO DEL LAVORO PER UNITA DI PRODOTTO NEL SETTORE
MANIFATTURIERO NEI PRINCIPALI PAESI INDUSTRIALIZZATI NEL PERIODO 1998-2004

Tabelle e figure

1998 1999 2000 2001 2002 2003* 2004
TASSI DI VARIAZIONE
FRANCIA -4.8 -1,8 2,8 0,3 0,7 0,6 -0,1
GERMANIA -2,9 38 2,1 3,6 0,7 0,0 0,2
REGNO UNITO 34 0,5 -0,9 2,1 2,3 1,9 1,7
ITALIA -1,0 0,7 -0,3 2,0 4,1 1,2 1,9
STATI UNITI 0,4 -1,1 3,2 0,7 -1,3 0,9 0,1
GIAPPONE 5,0 -3,5 -6,2 4,5 -4.4 -2,9 -1,5
AREA EURO -1,9 -0,3 -1,6 2,6 1,9 1,1 0,9
NUMERI INDICE (1997 = 100)
FRANCIA 95,2 93,5 90,9 91,1 91,8 92,3 92,2
GERMANIA 97,1 100,8 98,7 102,2 102,9 102,9 103,1
REGNO UNITO 1034 103.9 103,0 105,1 107,6 109,6 11,5
ITALIA 99,0 99,7 99,4 101,4 105.,5 106,8 108,8
STATI UNITI 100,4 99,3 102,5 103,2 101,8 102,8 102,9
GIAPPONE 105,0 101,3 95,0 99,3 94,9 92,2 90,8
AREA EURO 98,1 97,8 96,2 98,7 100,6 101,7 102,6

* Previsioni.

Fonte: elaborazione su dati Fmi («World Economic Outlook», settembre 2003)

TABELLA 9 - LA DINAMICA DELLA PRODUTTIVITA PER DIPENDENTE NEL SETTORE MANIFATTURIERO

NEI PRINCIPALI PAESI INDUSTRIALIZZATI NEL PERIODO 1998-2004

1998 1999 2000 2001 2002 2003* 2004*
TASSI DI VARIAZIONE
FRANCIA 5,5 2,9 7,7 2,2 2,5 2,0 3,8
GERMANIA 3,0 0,0 5,9 0,0 2.8 3,0 2.8
REGNO UNITO 1,0 3,5 5,6 2,2 1,1 4,1 4,0
ITALIA -0,4 1,6 34 1,0 -1,4 0,9 1,2
STATI UNITI 49 5,1 4,0 1,7 6,3 4.5 3,1
GIAPPONE -4,0 2.9 6,4 -3.5 3,3 43 1,6
AREA EURO 3,7 2.8 5,1 1,2 1,8 2,1 2,6
NUMERI INDICE (1997 = 100)
FRANCIA 105,5 108.,6 116,9 119,5 122,5 124,9 129,7
GERMANIA 103,0 103,0 109,1 109,1 112,1 115,5 118,7
REGNO UNITO 101,0 104,5 1104 112,8 114,1 118,7 123,5
ITALIA 99,6 101,2 104,6 105,7 104,2 105,1 106,4
STATI UNITI 104,9 110,2 114,7 116,6 124,0 129,5 133,5
GIAPPONE 96,0 98,8 105,1 101,4 104,8 109,3 111,0
AREA EURO 103,7 106,6 112,0 1134 1154 117,8 120,9

* Previsioni

Fonte: elaborazione su dati Fmi (« World Economic Outlook»